
     

                                                                                                                  
                                                       

 

 

Informe de la FEV (federación española del vino) de 2005. Resumen. 
 

Los precios del vino en origen están por debajo de la media de los últimos 

años (1989 –2005), tras las dos fuertes subidas de primera y segunda mitad de 

los años ’90, aunque más estables el último año: 

 
 

 

La evolución relativa de coste de materia prima e importe de negocios de 

bodegas es muy parecida, con mayor subida de costes en los ’90, que, sin 

embargo, acabaron en más fuerte disminución en los 2000: 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

 
  

Los últimos datos disponibles sobre resultados de bodegas muestran que 

aunque la facturación creció en 2004 (último dato INE), frente a 2003, el 

resultado no ha crecido tanto en los últimos 11 años como el coste de las 

materias primas, pero –como se observa en el siguiente gráfico- coste y 

facturación van siempre paralelos: 

 

 

 
 
 

En cuanto a la producción, el mantenimiento de producciones altas hasta 

2005, han incrementado las existencias almacenadas; que no merman a pesar 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

del aumento de las salidas, que no crecieron lo suficiente. Todo ello se puede 

observar en los gráficos siguientes: 

 
PRODUCCION 

 
 
 

 VARIACION DE EXISTENCIAS 
 

 
 
 

 
 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

DESTINO DE LA PRODUCCIÓN (SALIDAS) 
 

 
 

 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

Según el balance provisional del MAPA, la medida correctora fue la 

destilación de crisis. En el cuadro adjunto podemos observar como se ha 

distribuido en la campaña 2004-2005 las existencias de vino, tanto las de la 

cosecha de esa campaña como los excedentes arrastrados de años anteriores: 

 
  

 
 
 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

Según la FEV, de las fuertes tensiones del pasado año en el sector, podemos 

extraer varias conclusiones iniciales: 

1. Excedentes o déficit de producción repercuten fuertemente cuando se 

repiten en dos o más campañas seguidas pero no es fácil hablar de 

situaciones “estructurales” 

2. No hay resultados en la producción si no se generan ventas al mercado la 

retirada vía destilación de crisis es sólo coyuntural 

3. No hay soluciones mágicas vía acuerdos y/o contratos que obliguen a 

nadie a comprar lo que ni necesita ni puede vender. 

Lo que se necesita es VENDER el vino, en la mejor cantidad y precio 

posibles, es obvio. Y una vez mas la experiencia indica el camino: 

 

 
 
 

 

 

El mercado interior, como se observa no da la sensación de haber tocado 

fondo; comportándose la exportación de manera positiva a pesar de la 

competencia. 

 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

EL MERCADO INTERIOR 

Según los datos del MAPA para 2005, volvió a caer el consumo de vino de 

mesa, que no se compensan con el volumen de consumo de vinos de calidad  

 
 

 
 

 

 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

En términos de valor, el gasto de los españoles aumenta en lo que respecta a 

los vinos de D. O. y cava; para compensar así el descenso en el gasto en vinos 

de mesa: 

 

 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

 
En lo que respecta al consumo, el volumen sigue cayendo hasta niveles de 

consumo per capita realmente bajos, aunque la buena marcha de los vinos D. O. 

y cavas consiguen mantener la facturación: 

 

 
 
 

 

 
 

 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

 
 
 

 
 
 

LA EXPORTACION 

Lo que se exporta: 

 

 
 
 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

Evolución de las exportaciones: 

 

 
 
: 
 

Comparación 2005 respecto a 2004 

 

 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

 
Las fuertes caídas del granel se ven paliadas, como en el caso de mercado 

interior, por el incremento en valor por D. O., vino envasado y cava; aunque sin 

llegar a compensar. 

  
Destinos de la exportación: 

Comparación 2005-2004 

 

 
 

El 57 % del volumen total lo absorben 4 países: Francia, Alemania, Portugal y 

Gran Bretaña. El 54 % del valor de la exportación corresponden a Alemania, 

Gran Bretaña, Estados Unidos y Francia. Se observa un fuerte aumento de la 

exportación a Estados Unidos, Suiza, Canadá, México, Holanda y China; 

mientras que preocupa el descenso en Alemania, Gran Bretaña y Suecia. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

Importancia de la Exportación: 

 

 
 

La producción y el consumo evolucionan de manera errática, con una 

diferencia anual de entre 30 y 60 millones de hectolitros; pero crece de manera 

estable la exportación mundial, creciendo la proporción de la exportación con 

respecto al consumo (31%), debido a que cada vez consumen mas los países no 

productores de vino. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

EXPORTACIÓN:COMPORTAMIENTO DE LA COMPETENCIA 

 

Productores Tradicionales 
 

 
 

Claves: 
 
- Fuerte crecimiento en 2005, mas en volumen (+11%) que en valor (+3%) 
- Bajada de un 7% del precio medio. 
- Ventas extraordinarias en Gran Bretaña y Estados Unidos., buen comportamiento en 
Alemania. 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

 
 

Claves:  
 
- Caída de un 2% en volumen y estancamiento en valor. 
- Mal particularmente en Alemania, Holanda, Japón, Suiza, Suecia, Finlandia y Noruega 
- Razonablemente bien en Reino Unido y Estados Unidos.   
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

 
 

Productores Emergentes 
 
 

 
 

 
 

Claves: 
 
-  Incremento de un 9% en valor, descendiendo un 7 % en volumen; por la mala marcha    
general del granel y envasado en volumen, frente al crecimiento en embotellado.   
-  Buen comportamiento en Estados Unidos, Alemania, Canadá y Holanda 
-  Comportamiento negativo en Gran Bretaña y Japón. 
 
 

 
 
 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

 
 

 
 

Claves: 
 
- Fuerte caída de las exportaciones, un 10% en volumen y un 13% en valor; con 
fortísima caída de ventas en Reino Unido hasta casi la mitad. También caídas en 
Alemania, Japón (en volumen) y Holanda. 
- Curioso aumento de exportaciones a Italia y Canadá. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

 

 
 
 

Claves: 
 
- Ligera subida del volumen de la exportación (5%) 
- Importante caída de las exportaciones a Gran Bretaña, Holanda, Australia y Francia. 
- Fuertes subidas en Alemania y Suecia, y sobre todo Estados Unidos y Canadá. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

 

 
 

Claves: 
 
- Poco crecimiento: 9% en Volumen, 2% en valor. 
- Descenso de los precios medios un 6,7 %. 
- Dos terceras partes del volumen destinados a Gran Bretaña y Estados Unidos. 

 
 
 
 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

EXPORTACIÓN: COMPORTAMIENTO DE LOS COMPRADORES 
 

 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 



     

                                                                                                                  
                                                       

 

 
CONCLUSIONES DEL INFORME 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 


