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INFORMACION EXCLUSIVA PARA PYMES INTERESADAS EN LA EXPORTACION

Las exportaciones en la provincia de

Toledo se mantienen hasta
septiembre

El Area Internacional de Fedeto ha
elaborado el informe mensual con los
datos de septiembre de 2020.

Datos septiembre

Las exportaciones regionales en el mes
de septiembre alcanzaron los 686
millones de euros, un 3,9% mas que en
el mismo mes del afio anterior. Por
otra parte, las importaciones han
descendido un 3,8%, con 809 millones
de euros. En la provincia de Toledo se
observa un incremento del 18% en las
exportaciones, con una cifra de 182
millones de euros. En cuanto a las
importaciones, también han
aumentado, un 6,8% hasta los 212
millones de euros.

Datos enero-septiembre

Las exportaciones de Castilla-La
Mancha han decrecido un 5,5% en
este periodo, hasta los 5.230 millones
de euros. A nivel estatal, las
exportaciones se han reducido un
12,6% respecto al afio anterior, con
188.401 millones de euros.

La provincia de Toledo sigue
dominando las exportaciones
provinciales con 1.408,6 millones de
euros, registrando un leve crecimiento
respecto al afio anterior (0,5%).
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Las importaciones provinciales han sido
de 1.667 millones de euros, con un
aumento registrado del 6,7%. Estos
datos implican un saldo comercial
negativo de 258 millones de euros y una
cobertura del 84,5%.

Sectores econémicos

Hasta septiembre, los productos
agroalimentarios han sido los mas
vendidos al exterior, facturando 565
millones de euros (+12,8%). Sobresalen
los productos carnicos (229,5 millones
de euros, +49,5%), bebidas (98,2
millones de euros, -7,%) y los
preparados alimenticios con 62,9
millones de euros (+5,1%). En segundo
lugar, las semimanufacturas, con 389
millones de euros (-17,7%), donde
destacan los productos quimicos con
169,1 millones de euros (-5,2%).
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Tras estos sectores, los bienes de equipo
con 216,6 millones de euros (-0,7%).
Ademas, las exportaciones de
manufacturas de consumo han alcanzado
los 149,7 millones de euros, y las ventas
de materias primas y del sector del
automovil se han incrementado un 96,1%
y un 28,9%, respectivamente.

El primer lugar en las importaciones
provinciales lo ocupan las
semimanufacturas, con 694 millones de
euros (+6,8%), en este sentido destacan
los productos quimicos con 429,6
millones de euros (+7,7%). Le siguen los
productos agroalimentarios con 422,8
millones de euros (+5,7%), sobretodo de
preparados alimenticios con 106,6
millones de euros (-0,5%). Por su parte,
las importaciones de bienes de equipo
han sido de 287,7 millones de euros
(+4,7%) y las manufacturas de consumo
de 174,8 millones de euros (+5,9%).

Mercados

El mercado prioritario para las empresas
de la provincia es la Unién Europea, con
974,6 millones de euros (-2,4%). Entre
nuestros socios europeos destacamos las
ventas a Portugal con 293,4 millones de
euros (-3,7%), Francia con 206,5 millones
de euros (-6,7%) y Alemania con 166,3
millones de euros (-9,1%). En el resto de
Europa podemos mencionar las
exportaciones a Reino Unido con 44,9
millones de euros (-28%) y Rusia con 10,7
millones de euros (+0,9%).

Tras la UE, se situan las ventas a Asia con
148,7 millones de euros (+29,5%).
Sobresalen China con 39,7 millones de
euros (+3,1%),
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Arabia Saudita con 20,3 millones de
euros (+241,3%), Japén con 16,9
millones de euros (-2,6%) y Libano con
14,7 millones de euros (+420,3%).

En América destacan los mercados de
Estados Unidos con 49,5 millones de
euros (-16,2%) y México con 16,3
millones de euros (+14,1%).

Las exportaciones a Africa han sido de
95,12 millones de euros, un 6,8% del
total exportado. Los principales
destinos han sido Marruecos con 29,6
millones de euros (+14,3%) y Libia con
20,2 millones de euros (+1663,8%).

Las ventas a Oceania han supuesto 5
millones de euros (-33,5%), con destino
Australia con 2,8 millones de euros (-
31,4%) y Nueva Zelanda con 2 millones
de euros (-32,4%).

Las importaciones proceden
principalmente de la Unién Europea
con 1.146,3 millones de euros (+5,1%).
A la cabeza esta Alemania con 290,2
millones de euros (+47,3%), Italia con
185,6 millones de euros (+14,2%) y
Francia con 175,1 millones de euros (-
18,1%).

En el continente asiatico nuestro
principal proveedor es China con 229,8
millones de euros (+23,1%).

En el caso de América, que representa
un 6,3% de las importaciones con 104,7
millones de euros (-8,3%), Estados
Unidos sobresalen frente al resto con
unas adquisiciones de 62 millones de
euros (-6%).

Las importaciones a africa se han
incrementado un 116,7%, registrando
una cifra de 18,6 millones de euros,
Tdnez es nuestro principal mercado con
10,7 millones de euros (+3814,4%).
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Disminuyen las restricciones
comerciales del G-20 segtin la OMC

El ultimo informe de la OMC sobre
vigilancia de las medidas comerciales
adoptadas por el G-20 muestra una
disminucion del nimero y el alcance de las
medidas que restringen el comercio de
mercancias aplicadas por estos paises entre
mediados de mayo y octubre de 2020,
principalmente como consecuencia del
descenso del comercio mundial desde el
inicio de la pandemia.

En el informe también se documentan
numerosas medidas de facilitacién y apoyo
al comercio introducidas por las economias
del G-20 en respuesta a la recesién
economica.

Mientras que en el anterior informe
publicado por la OMC en el mes de junio se
analizaban los primeros efectos de la Covid-
19, en este se puede ver de forma mas
detallada las consecuencias de la crisis
sanitaria sobre el comercio global.

Cabe seialar que el comercio mundial ya se
habia ralentizado antes de la pandemia. De
hecho, las exportaciones de mercancias
disminuyeron un 21% en el segundo
trimestre respecto al aifo anterior, y las
exportaciones de servicios se redujeron un
30%.

En este periodo, las restricciones a las
importaciones desde paises del G20 se
aplicaron a compras por valor de 36.800
millones de délares. Por contra, las medidas
de facilitacién de las importaciones
afectaron a 42.900 millones de délares,
muy por debajo de los 417.500 millones de
ddlares del periodo anterior.

La explicacion de este descenso se debe a la
caida del comercio global, a la estrategia de
numerosos gobiernos centrada en mitigar
los efectos de la pandemia o al
estancamiento de las tensiones
comerciales.

En cuanto a las medidas de facilitacion del
comercio de mercancias relacionadas
directamente con la Covid-19, afectaron a
los intercambios comerciales por valor de
155.000 millones de ddlares, mientras que
las medidas restrictivas del comercio
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relacionadas con la pandemia afectaron a
intercambios comerciales por valor de
111.000 millones de ddlares.

El 63% de las 133 medidas comerciales que
se adoptaron en las economias del G-20
como respuesta a la Covid-19 han sido
medidas de facilitacion. Sin embargo, el
37% fueron restrictivas, de las cuales se
han eliminado 3 de cada 10, la mayoria
restricciones a la exportacion. Ademas,
durante este periodo se los gobiernos
introdujeron medidas de propiedad
intelectual destinadas a facilitar el acceso a
las tecnologias de salud relacionadas con la
Covid-19.

El Director General Adjunto de la OMC,
Yonov Frederick Agah, realizé unas
declaraciones en relacidn al informe y
afirmé que “Aunque el nimero de nuevas
medidas restrictivas del comercio ha sido
modesto, lo cierto es que las restricciones
que llevan acumulandose desde 2009
estan afectando a mds de la décima parte
de las importaciones del G-20, es decir, el
8% de las importaciones mundiales.” E
insta a los gobiernos a seguir trabajando
juntos.

El G-20 esta integrado por: Alemania,
Reino de la Arabia Saudita, Argentina,
Australia, Brasil, Canadd, China, Republica
de Corea, Estados Unidos, Federacion de
Rusia, Francia, India, Indonesia, Italia,
Japdn, México, Reino Unido, Sudafrica,
Turquia y Unidn Europea.

Acceso al informe.
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Comienza el periodo de practicas
del Master en Negocios
Internacionales de la UCLM

Federacidn de Empresarios de Ja provinci
UNIVERSIDAD DE CASTILLA-LA MANCHA Y]]
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Fedeto colabora en el programa de practicas del Master en Negocios
Internacionales de la Universidad de Castilla-La Mancha, impartido en la
Facultad de Ciencias Juridicas y Sociales del Campus de Toledo.

Aspectos relevantes:

- Fecha de inicio: previsiblemente la fecha de inicio de las précticas seria a partir
de diciembre/enero, aunque nos adaptamos totalmente a las necesidades de la
empresa.

- Duracidén: deseablemente un minimo de tres meses, y un maximo de seis.

- Remuneracion: es voluntaria, pero siempre recomendamos que, si es factible
para la empresa, exista algun tipo de remuneracidn para los estudiantes.

Le agradecemos si pueden contar con algun estudiante en practicas en su
departamento internacional, y asi contribuir a la formacion de los estudiantes
gue deben introducirse en breve en el mercado laboral en estos dificiles
momentos que estamos viviendo.

Para mads informacidn puede contactar con
master.negociosinternacionales@uclm.es si estd interesado/a en participar en
este programa de practicas.
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Oportunidades de negocio e
inversion en Marruecos

El Area Internacional de Fedeto ha
organizado una jornada para que las pymes
exportadoras conozcan con detalle las
oportunidades comerciales y de inversion en
Marruecos, asi como las caracteristicas
financieras y el marco legal en este mercado.
Esta actividad se enmarca dentro del Plan de
Formacién conjunto de Castilla-La Mancha
en el que participan Icex, Ipex, CAmaras de
Comercio de Castilla-La Mancha y Cecam.
Con la colaboracion y el patrocinio de la de
la Excma. Diputacién Provincial de Toledo y
Bankia.

En esta jornada, de cardcter virtual, hemos
avanzado para preparar a las empresas en la
Misidon Comercial Directa a Casablanca
(Marruecos) que se realizara,
previsiblemente, el préoximo afio, en la que
Fedeto, a través del convenio Ipex-Cecam,
colabora en su organizacion.

Intervinieron en la inauguraciéon Pedro A.
Morejon, Director Territorial de
Comercio/ICEX en Castilla-La Mancha, Maria
Angeles Rea, Responsable de Comercio
Exterior de Bankia en Castilla-La Mancha y
Extremadura, Javier Raso, Director del Dpto.
Econdmico de Fedeto y Patricia Garcia,
responsable del drea internacional de
Fedeto. Como ponentes, contamos con la
participacion de Alberto Ordobas, Director
de promocién comercial en la Oficina
Econdmica y Comercial de la Embajada de
Espafia en Casablanca;
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Francisco Javier Gofii-Avila, Director
General de la Oficina de Representacion de
Bankia en Marruecos y Miguel Guerrero
Acosta, Abogado especialista en derecho
mercantil, Corporate y M&A y, por ultimo,
Pascual Tornero, Responsable de
Exportacion para la zona de Africa de
Metalpalnel, compartio con los asistentes
su experiencia empresarial en este
mercado y ofrecid algunos consejos para
las empresas que estén empezando a
exportar o quieran introducirse en
Marruecos.

La primera ponencia corrio a cargo de
Alberto Ordobas, que nos explicé los
factores que convierten a Marruecos en un
destino 6ptimo para exportar nuestros
productos y, de hecho, es el segundo
destino de exportacion espaiiola fuera de
la Unidn Europea.

Entre estos factores se encuentran la
ubicacion, el clima de negocios, los planes
sectoriales, la apertura comercial y el
potencial de crecimiento del mercado.
Hay que recordar que Marruecos es un
pais con una gran apertura al exterior, que
tiene ALC con mas de 55 paises. Segun el
World Economic’s Forum, es el 432 pais en
infraestructura de transporte y la facilidad
para hacer negocios es favorable, el
ranking Doing Business lo situa en el
puesto 53 de 190 paises en el afio 2019.




Si repasamos la relacidon econdmica bilateral
entre Espaia y Marruecos, Marruecos es un
socio natural para Espafia por cercania
geografica, constituye la puerta de entrada al
continente africano. De hecho, el conjunto de
las exportaciones e inversiones entre Espafia
y Marruecos suponen ya el 15% del PIB
marroqui. En el afio 2019, los principales
sectores exportados desde Espafia son el
combustible, los automoviles, tejidos para
confeccidn y material y equipamiento
eléctrico. Y los principales sectores
importados desde Marruecos son el material
y equipamiento eléctrico, confeccidn textil,
pescados y mariscos y automaéviles. Si
observamos los datos de la regién, Castilla-La
Mancha exporta a Marruecos principalmente
Materias primas y semimanufacturas de
pldstico, equipos, componentes y accesorios
de automocion, hortalizas y vino de mesa.

Ferias: AMT- Automotive Meetings Tangier-
Med, el Salon de la Sous-traitance automobile
y el Automotive Manufacturing Meetings
Morocco.

. Agroalimentario:

En Marruecos el sector agroalimentario es un
mercado en crecimiento y en proceso de
transformacion. Representa el 19% del PIB
marroqui. El desarrollo del sector tiene que
ver con el aumento de la clase media y su
poder adquisitivo y también con la
modernizacion del canal de distribucion y
occidentalizacion de los gustos. El factor
precio es importante, aunque es también un
mercado marquista.

Cada vez hay mas interés por productos
saludables y de bienestar.

Por cuanto a la distribucion, aunque se esta
produciendo un rapido crecimiento del canal

Durante la sesidn se presentaron las
oportunidades comerciales disponibles para
algunos sectores econdmicos:

. Automocion:

Marruecos es el primer productor de
automoviles del continente, también es el
primer sector exportador del pais abarcando
el 29% de las exportaciones totales.

Estd en el puesto 28 en el ranking mundial de
paises fabricantes de automdviles.

Sus 3 polos principales de produccién se
encuentran en Tanger, Kenitra y Casablanca.
En cuanto al acceso al mercado, existen
barreras técnicas (como controles de ensayo
y certificaciones para ciertos componentes) y
barreras no reglamentarias (como la escasez
de mano de obra cualificada, el coste del
suelo industrial puede ser relativamente
elevado, coste de algunos suministros
elevados, salario de los cuadros intermedios
elevada carga burocrética...).
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moderno, el modelo tradicional ostenta el
70% de la distribucidn (tiendas de
conveniencia y mayoristas), mientras que el
moderno (gran distribucién) supone un 30%.
Por ultimo, se mencionaron algunas
recomendaciones basicas sobre el mercado,
entre ellas:

. Analisis detallado del mercado.

. En cuanto a las negociaciones con
personas, respetar los usos y costumbres de la
cultura.

. Gestion de los tiempos. El tiempo de
planificacion, concrecién y maduracion de un
proyecto es, por lo general, mas dilatado.

. Asesoramiento. Es fundamental
contar con un buen asesoramiento y gestion
en materia fiscal, laboral, aduanera, legal,
gestion de cobros.

o Aprovechar la buena imagen de
Espafia y el buen momento de la relacion
bilateral con Marruecos.
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A continuacion, Francisco Javier Gofii-Avila,
explico a los asistentes las soluciones
financieras que se ofrecen desde la oficina de
representacion de Bankia en Marruecos. En
primer lugar, dio a conocer los factores por los
que decidieron constituir su sede en
Casablanca:

- Situacion geopolitica: es la puerta de
entrada al continente africano, tiene una
situacion politica y comercial estable.

- Ofrece oportunidades en sectores
diversos y programas de inversiones publicas.
- Complementariedad econémica: la
posibilidad de crear sinergias econdmicas,
complementariedad productiva y geografica.

- Buenas relaciones comerciales entre
Espafia y Marruecos.

- Elevada presencia de empresas
espafiolas en Marruecos.

- La presencia fisica en terceros paises
supone una evolucién natural de su modelo de
negocio de comercio exterior obteniendo un
acceso de primera mano a la distinta
informacidn y peculiaridades del mercado, que
pudieran precisar las empresas.

La oficina de Bankia en Casablanca es una
extension de los centros de negocio de Bankia.
Donde se ofrecen distintos servicios:

. Apoyar y acompafiar a las empresas
espafiolas. Identificar las necesidades de éstas
para el desarrollo de su actividad comercial en
Marruecos.

o Participar en la actividad de los
clientes con el objetivo de facilitar y mejorar
las relaciones de estos con sus clientes /
proveedores locales. Aportar valor afiadido a la
relacién.

o Reforzar la relacion con los bancos
locales.
. Acompafiamiento clientes: asistencia

a ferias comerciales, contactos con empresas
locales, etc.

. Desarrollar y mantener relaciones con
grandes corporaciones locales.
o Labores de seguimiento proactivo de

la actividad comercial hispano — marroqui.
Asimismo, se facilita la resolucién de
incidencias sobre el terreno.

Seguidamente, se explicaron los distintos
servicios que con caracter general se ofrecen a
las empresas con actividad internacional:

- Linea de comercio exterior.
Caracteristicas:

o Una Unica pdliza Multi producto,
Agilidad operativa, Multi-empresa, gestion de
sublimites por familia de riesgos, Multi-divisa,
Linea Expera Comex.
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o Avales Internacionales, Créditos
Documentarios, Financiacion de Importaciones,
Confirming internacional, prefinanciacidn de
exportaciones, postfinanciacion de
exportaciones, postfinanciacion de
exportaciones Certificados CESCE,
compraventa de divisas a plazo.

Y, por ultimo, Miguel Guerrero Acosta, nos
expuso los aspectos juridicos y fiscales de los
negocios en Marruecos. La seguridad juridica
en el pais es razonable y goza de un marco
juridico moderno y favorable, con una gran
apertura al inversor extranjero. El sistema fiscal
es similar al europeo, con un nivel impositivo
relativamente elevado y un sistema de
declaracidn telemdtica e inspecciones fiscales
frecuentes.

En cuanto a las formas de implantacidn, se
recomienda elegir la filial en lugar de la
sucursal, debido a que tanto el proceso de
registro como las obligaciones tributarias,
laborales, etc. son similares en ambos casos,
sin embargo, la sucursal no limita la
responsabilidad y existe una mayor supervision
fiscal que en el caso de las filiales. Por cuanto a
la fiscalidad, hay que tener en cuenta la vision
general del sistema impositivo: principales
impuestos IS, TVA, IR... Existen incentivos
fiscales para ciertas actividades en Zonas de
Aceleracidn Industrial (ZAl), que disponen de
ventajas fiscales y aduaneras, favoreciendo asi
la implantacién de empresas, en particular
extranjeras, y CFC, fiscalidad Espafia-Marruecos
y la fiscalidad de prestaciones de servicios. En
lo relativo al control de cambios, es importante
saber que el Dirham no es moneda libremente
convertible; hay una regulacién del flujo de
entrada y salida de divisas en Marruecos, los
pagos adelantados a la adquisicién de
mercancias y servicios limitados (30% excepto
sector aeroespacial).

Antes de finalizar su ponencia, Miguel Guerrero
compartié los errores mas comunes de las
empresas y dio algunos consejos y apuntes
practicos a las empresas que se plantean
instalarse en el mercado.

En la parte de “experiencias empresariales”
contamos con la participacién de Metalpanel.
Ademas, se abrié un turno de preguntas al final
para que los asistentes pudieran plantear y
trasladar sus dudas y/o consultas a los
ponentes.

En cuanto a las empresas participantes,
participaron 41 profesionales de empresas de
sectores industriales, material de construccion,
cristalerias, quimica, automocidn, vino, agua,
legumbres, consultoria, TIC, etc.
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IVA en operaciones
internacionales y comercio
electronico

Operaciones 13-UE cuetins

controvertdas

El dia 10 de diciembre tuvo lugar un

Webinar sobre el IVA en operaciones

internacionales y comercio
electrénico, organizado por el Area
Internacional de Fedeto, con la
colaboracion y el patrocinio de
Bankia y la Excma. Diputacion
Provincial de Toledo. Esta actividad

se enmarca en el convenio con Ipex.

La importancia del comercio
internacional en los modelos de
negocio de las empresas espafiolas
es creciente. Una de las cuestiones
clave en su desarrollo es el
conocimiento de las consecuencias
fiscales que se derivan de ellas.

En el webinar se abordaron, de
forma practica y sencilla, las

obligaciones que implica la aplicacion
del IVA a los principales intercambios
internacionales de bienes y servicios,

con especial foco en las

transacciones efectuadas a través de

Internet.
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El ponente de este webinar fue
Francisco Javier Sanchez Gallardo,
Inspector de Hacienda del Estado y
Vocal de IVA en el Tribunal
Econdmico-Administrativo Central.

Sanchez Gallardo empez6 su
ponencia hablando sobre las
prestaciones de servicios y las
obligaciones tributarias de las
empresas a través de ejemplos
practicos, para que los asistentes
pudieran ver mas claramente estos
aspectos.

Asi pues, se expusieron ejemplos
sobre prestaciones de servicios
entre empresas UE sin EP,
prestacién de servicios con
empresas extracomunitarias y las
obligaciones de cara a la Agencia
Tributaria en cada caso.

diciembre 2020
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El segundo bloque consisti6 en el
intercambio de bienes entre
empresas y particulares,
considerando también las
transacciones por via electronica.

En cuanto a las operaciones
intracomunitarias, Sanchez Gallardo
se centro en las cuestiones mas
controvertidas del impuesto,
explicandolo, al igual que en el caso
anterior, a través de ejemplos
practicos.

Existen supuestos de exencidn que
implican distintas formalidades: NIF-
IVA del cliente, inclusién en
declaracidn recapitulativa,
acreditacion de la salida de los bienes
(preferiblemente mediante prueba
del transporte). Por otra parte, los
requisitos formales ante la AEAT en
materia de IVA seria la consignacion
de las operaciones en los modelos
303, 349y 390.

Entre los ejemplos figuraban una AIB
ordinaria, operaciones realizadas
desde un EP de una empresa
extranjera (lo cual no se considera
AlIB, sino una operacién interior) y
distintos supuestos de operaciones
triangulares. Ademas, se incluyé un
ejemplo del Régimen de IVA diferido
a laimportacion.
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Subtotal

En referencia a las operaciones entre
particulares, se vieron las
obligaciones tributarias en el
supuesto de presentacién de
servicios por via electrénica, asi como
en las ventas offline a través de
internet o “ventas a distancia” (en
estos casos si se supera un
determinado umbral se tributaria en
destino) e importaciones offline a
través de internet, lo cual se
consideraria una importacion sujeta y
no exenta de la que es sujeto pasivo
es particular adquirente).

Para finalizar, los asistentes tuvieron
la oportunidad de trasladar sus dudas
y consultas especificas al ponente.

En este webinar se inscribieron mas
de 50 profesionales de empresas de
sectores industriales, alimentacion,
industria quimica, asesoria fiscal, etc.
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Promocion internacional

Mision Comercial Virtual a México 2021

Se ha publicado en el DOCM la Resolucién de 30/11/2020, del Instituto de Promocién Exterior de
Castilla-La Mancha, por la que se aprueba la convocatoria de concesién de subvenciones para la
participacion agrupada de empresas en la Misién Comercial Virtual a México 2021, que tendra lugar
entre el 22 y el 26 de febrero.

Cuantia de la ayuda

Se otorgara una ayuda por la participacion en la accién del 75% de los gastos justificados por los
conceptos y con los importes maximos que se establecen a continuacion:

Gasto maximo Importe maximo de
Concepto de gasto subvencionable % de Ayuda P
la ayuda (euros)
(euros)
Consultoria agenda de entrevistas 950 75% 712,5
Envio de muestras 600 75% 450

Si estd interesado en participar, consulte los siguientes enlaces:

- Texto completo de la convocatoria.
- Enlace de Inscripcidn (Fecha Limite: 28 de diciembre 2020)

colaboran .

t,"l_‘_
ERRERGE Danda BOLETIN DE COMERCIO EXTERIOR (BOCEX-fedeto) 2 fedeto



https://docm.castillalamancha.es/portaldocm/descargarArchivo.do?ruta=2020/12/07/pdf/2020_10319.pdf&tipo=rutaDocm
https://docm.castillalamancha.es/portaldocm/descargarArchivo.do?ruta=2020/12/07/pdf/2020_10319.pdf&tipo=rutaDocm
https://www.jccm.es/tramitesygestiones/mision-comercial-virtual-mexico

