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BOCEX mayo 2023 
INFORMACIÓN EXCLUSIVA PARA PYMES INTERESADAS EN LA EXPORTACIÓN 

 

Las exportaciones de Toledo alcanzan 

los 696 millones de euros en el primer 

trimestre del año 

Las exportaciones de Castilla-La 

Mancha han alcanzado los 2.502,9 

millones de euros en el primer 

trimestre del año, lo que supone un 

aumento del 7,5% respecto al mismo 

periodo del año anterior. En España, 

las ventas al exterior han supuesto 

102.683,9 millones de euros, un 

14,6% más que en el mismo periodo 

del año anterior. 

En cuanto a las provincias castellano-

manchegas, Toledo lidera el ranking 

con 696,1 millones de euros (+21,6%). 

En segundo lugar, se sitúa Ciudad Real 

con 619,5 millones de euros (+7,9%), 

Guadalajara con 607,7 millones de 

euros (-6,1%), Albacete con 357,7 

millones de euros (+5,6%) y Cuenca 

con 222 millones de euros (+13,3%). 

En cuanto a las importaciones de la 

región han alcanzado los 3.662,8 

millones de euros hasta marzo, 

aumentando un 16,3% en relación al 

mismo periodo del año anterior. En 

España, se alcanzaron los 109.262,2 

millones de euros, un 4% más 

respecto al primer trimestre del 2022. 

La primera provincia importadora es 

Guadalajara, con 1.889 millones de 

euros (+10%). En segundo lugar, se 

sitúa Toledo con 1.056,5 millones de 

euros (+24,1%), seguido de Albacete 

con 328,5 millones de euros (+26,4%), 

Ciudad Real con 285,4 millones de 

euros (+19,6%), y Cuenca con 103,4 

millones de euros (+34,8%). 

 

millones de euros (+24,4%).  

El saldo comercial de la provincia de 

Toledo en este periodo es de -360,4 

millones de euros, y la tasa de 

cobertura del 65,9%. 

Comercio exterior en la provincia 

de Toledo 

Sectores 

El sector agroalimentario lidera las 

exportaciones provinciales con 

210,1 millones de euros (+3,4%), 

destacan los productos cárnicos con 

74,2 millones de euros (+12,7%), 

bebidas con 35,1 millones de euros 

(+7,5%) y preparados alimenticios 

con 27 millones de euros (+13%).  

El segundo sector exportador son las 

semimanufacturas con 178,7 

millones de euros (+22,1%), 

sobresalen productos químicos con 

76,8 millones de euros (+71,5%) y 

“otras semimanufacturas” con 40 

millones de euros (+2,4%).   
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“otras semimanufacturas” con 60,1 
millones de euros (+14,4%). 

En tercer lugar, se encuentran los 
bienes de equipo con 128,9 millones 
de euros (+16,3%). Las partidas a 
destacar son “otros bienes de 
equipo” con 72,3 millones de euros 
(+11,3%) y maquinaria con 43,3 
millones de euros (+24%). 

En cuanto a las manufacturas de 
consumo, han alcanzado los 124 
millones de euros (+91%), sobresalen 
textiles y confección con 66,8 
millones de euros (+77,8%) y calzado 
con 42,8 millones de euros 
(+234,6%). 

Por último, las exportaciones de 
materias primas han sido de 27,2 
millones de euros (+18,8%) y de 13,5 
millones de euros (-20,7%) en el 
sector del automóvil. 

Por cuanto a las importaciones, las 
semimanufacturas están en primera 
posición con 342,8 millones de euros 
(+5,9%). Destacan los productos 
químicos con 168 millones de euros 
(-8,6%).  

En segundo lugar, el sector 
agroalimentario con 239,8 millones 
de euros (+26,2%). Las partidas más 
importadas son los preparados 
alimenticios con 55,4 millones de 
euros (+27,1%) y azúcar, café y cacao 
con 42,9 millones de euros (+24,3%). 

Le siguen las adquisiciones de bienes 
de equipo con 223,8 millones de 
euros (+19,6%) y las manufacturas de 
consumo con 188,1 millones de 
euros (+103,8%), destacan productos 
textiles y confección con 86 millones 
de euros (+88,5%). 

Mercados 

El 77,6% del total de las ventas al 
exterior se han dirigido a países de 
la Unión Europea con 540,2 millones 
de euros (+25,2%). El mercado que 
ocupa la primera posición como 
destino de las exportaciones 
toledanas es Portugal con 130,1 
millones de euros (+38,7%). Le sigue 
Francia con 114,1 millones de euros 
(-0,8%), Alemania con 97,9 millones 
de euros (+84,8%), Italia con 53,4 
millones de euros (-7,9%), Bélgica 
con 43,7 millones de euros (-4,6%) y 
Polonia con 33,7 millones de euros 
(+231,6%). 

Fuera de la UE, los principales 
mercados de exportación son 
Estados Unidos con 22,9 millones de 
euros (+33,7%), China con 16,8 
millones de euros (+17,6%), 
Marruecos con 15,4 millones de 
euros (-11,7%) y Reino Unido con 
15,3 millones de euros (+34,9%). 

Las adquisiciones intracomunitarias 
representan el 74,7% de las 
importaciones toledanas en el 
primer trimestre del año, con 789,4 
millones de euros (+35,2%). 
Alemania es nuestro principal 
proveedor con 197,8 millones de 
euros (+48,9%), Italia con 127,1 
millones de euros (+50%), Francia 
con 112,2 millones de euros (+30%) 
y Polonia con 101,9 millones de 
euros (+148,7%). 

Fuera de la UE, el principal 
proveedor es China con 97,1 
millones de euros (-24,2%) y Estados 
Unidos con 40,4 millones de euros 
(+122,3%). 
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Subvenciones para participar en la Visita 

a la Feria Anuga 

El Instituto de Promoción Exterior de Castilla-La Mancha (IPEX), en colaboración con la Confederación 
de Empresarios de Castilla-La Mancha (CECAM), y sus organizaciones provinciales, entre las que se 
encuentra FEDETO, promueve la participación de empresas en la “Visita a la feria Anuga 2023”, que se 
celebrará del 7 al 11 de octubre de 2023 en Colonia, Alemania. 
 
La Feria de Anuga es la feria internacional más prestigiosa e importante del sector agroalimentario a nivel 
mundial. La última edición tuvo lugar en octubre de 2021. En la última edición se recibieron más de 70.000 
visitantes de 169 países y más de 4.600 expositores. 

1. DESTINATARIOS 

La convocatoria va dirigida a empresas del sector de alimentos y bebidas que desarrollen su actividad 
económica en Castilla-La Mancha, que no sean expositoras en la Feria. 

2. CUANTÍA DE LA AYUDA 

Se otorgará una ayuda por la participación en la acción por los conceptos y con los importes máximos que 
se establecen a continuación: 
 

Concepto de gasto Coste máximo subvencionable % ayuda Ayuda IPEX 

Viaje y alojamiento 1.800 € 50% 900 € 

 
La empresa deberá gestionar y pagar el importe total de su viaje a la agencia de viajes de su elección o 
bien elegir el plan de viaje propuesto por Cecam. Posteriormente, una vez finalizada la acción y 
presentada la justificación se procederá al abono de la subvención. 

3. CRITERIOS DE SELECCIÓN 

El número máximo de beneficiarios es de 26 empresas. El procedimiento de concesión de las 
subvenciones se tramitará en régimen de concurrencia competitiva, en base a los criterios de valoración 
del apartado 6 de la Convocatoria. 

- Convocatoria y condiciones específicas de participación: enlace 
- Inscripciones: enlace Fecha límite: 2 de junio de 2023 

 

https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/04/21/pdf/2023_3561.pdf&tipo=rutaDocm
https://www.jccm.es/tramites/1007495
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Subvenciones para participar en la Misión 

Comercial Directa a Colombia 

El Instituto de Promoción Exterior de Castilla-La Mancha (IPEX), en colaboración con la Confederación de 
Empresarios de Castilla-La Mancha (CECAM), y sus organizaciones provinciales, entre las que se encuentra 
FEDETO, promueve la participación de empresas en la “Misión comercial directa multisectorial a 
Colombia”, que tendrá lugar en Bogotá del 26 de noviembre al 2 de diciembre de 2023. 
 
Colombia supone un mercado potencial, ya que es la tercera población más numerosa de Latinoamérica, y 
además es la cuarta economía de América Latina, sólo después de Brasil, México y Argentina. Las reuniones 
tendrán lugar fundamentalmente en Bogotá entre el 27 de noviembre y el 1 de diciembre de 2023. 
 

1. DESTINATARIOS 

La convocatoria va dirigida a empresas de todos los sectores que desarrollen su actividad económica en 
Castilla-La Mancha. 

2. CUANTÍA DE LA AYUDA 

Se otorgará una ayuda por la participación en la acción por los conceptos y con los importes máximos que 
se establecen a continuación: 
 

Coste de gasto Coste máximo subvencionable % ayuda Ayuda IPEX 

Consultoría agenda de entrevistas 750 € 50% 375 € 

Viaje y alojamiento 2.000 € 50% 1.000 € 

La empresa deberá gestionar y pagar el importe total de su viaje a la agencia de viajes de su elección o bien 
elegir el plan de viaje propuesto por Cecam. Posteriormente, una vez finalizada la acción y presentada la 
justificación se procederá al abono de la subvención. 

3. CRITERIOS DE SELECCIÓN 

El número máximo de beneficiarios es de 12 empresas. El procedimiento de concesión de las subvenciones 
se tramitará en régimen de concurrencia competitiva, en base a los criterios de valoración del apartado 6 
de la Convocatoria. 

- Convocatoria y condiciones específicas de participación: enlace 
- Inscripciones: enlace Fecha límite: 2 de junio de 2023 

https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/04/24/pdf/2023_3595.pdf&tipo=rutaDocm
https://www.jccm.es/tramites/1007355
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Impulso en el comercio de servicios 

digitales desde la pandemia 

El comercio de servicios entregados 

digitalmente se disparó durante la 

pandemia de COVID-19, con un 

crecimiento de las exportaciones 

globales de un 15 % en promedio en 

2020-21. Los datos de la OMC y la 

OCDE recientemente publicados 

muestran, en particular, un impulso 

en el comercio intrarregional de estos 

servicios en Asia, con un aumento del 

comercio del 25 % en 2021, y en 

América del Norte (+11 %). 

Según los datos sobre Comercio 

Equilibrado de Servicios de la OMC y 

la OCDE, recientemente publicados, 

se revela que, en Asia, los servicios 

prestados digitalmente 

representaron el 43,2% del comercio 

total de servicios en la región en 

2021, en comparación con el 39,2% 

en 2019. 

Este rápido crecimiento se atribuye 

principalmente a los servicios de 

telecomunicaciones, informáticos e 

informativos, así como a los servicios 

empresariales, profesionales y 

técnicos. Por otro lado, en América 

del Norte, la participación del 

comercio intrarregional de servicios 

prestados digitalmente aumentó al 

18,2%, en contraste con el 15,8% en 

2019. En contraste, el comercio 

intrarregional se mantuvo estable en 

América del Sur y Central y el Caribe y 

se contrajo levemente en Europa. El 

comercio intraafricano de servicios 

prestados digitalmente se redujo al 

3,3 % en 2021.   

Sin embargo, la proporción de las 

exportaciones africanas de servicios 

entregados digitalmente a Asia 

aumentó del 20,3 % en 2019 al 22 % 

en 2021.   

 

 

 

 

Los flujos de América del Sur y 

Central y el Caribe hacia América del 

Norte y Asia también 

aumentaron. En 2021, el 37,5 % de 

las exportaciones de servicios 

prestados digitalmente de la región 

se dirigieron a países de América del 

Norte, frente al 34,5 % antes de la 

pandemia. 

Los datos publicados de Comercio 

Equilibrado de Servicios de la OMC y 

la OCDE cubre las exportaciones e 

importaciones bilaterales de 

servicios de más de 200 economías 

desde 2005 hasta 2021 y ofrece 

información sobre 12 sectores 

principales y para el total de 

servicios. El conjunto de datos 

proporciona una matriz integral y 

equilibrada del comercio 

internacional de servicios, lo que lo 

convierte en una herramienta 

valiosa para el análisis económico, la 

elaboración de políticas y las 

negociaciones comerciales.  

 

Más información aquí 

 

 

 

 

 

 

https://www.wto.org/english/news_e/news23_e/serv_26apr23_e.htm
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Fedeto organizó el webinar: Los 
Marketplaces como herramientas de 
internacionalización (B2B & B2C), 
dentro de las actividades del convneio 
IPEX-CECAM y contando con el apoyo 
de ICEX y Diputación Provincial de 
Toledo. 
En la era digital y globalizada en la que 
vivimos, las empresas se enfrentan a un 
escenario empresarial cada vez más 
competitivo y complejo. En este 
contexto, los marketplaces han surgido 
como una herramienta para facilitar la 
internacionalización de las empresas. 
En este webinar participaron 
Inmaculada Zayas, Directora Territorial 
Adjunta de Comercio/ICEX en Castilla-
La Mancha y Dori López. CEO de Innova 
Digital. 
Inmaculada expuso a los asistentes el 
Programa de Venta Online 
Internacional Alibaba 2022-2024. 
Alibaba es la plataforma B2B líder, 
global y multisectorial.  
El programa te proporciona, entre otras 
ventajas: visibilidad y promoción (bono 
de 1.000€ en publicidad), acceso al 
Pabellón de España en Alibaba.com, 
con diversidad de actividades 
publicitarias y de relaciones públicas; 
Apoyo experto a través del Account 
Manager durante todo el proceso; y un 
ahorro del 70% en la inscripción a Gold 
Supplier durante dos años.  
Por su parte, Dori López explicó las 
diferentes tipologías de marketplaces 
que existen en función del producto y el 
mercado al que nos queramos dirigir. 
Asimismo, se puso de relieve la 
importancia de definir la estrategia 
multicanal y la integración con el canal 
tradicional.  
La estrategia para vender nuestros 
productos en una plataforma B2B es 
diferente a una B2C. En una plataforma 
B2B el protagonista es la empresa, 
mientras que en una B2C el foco lo 
ponemos en el producto. 

Los Marketplaces como herramientas 

de internacionalización (B2B & B2C) 

En cuanto a plataformas B2C de 
referencia, Amazon es la más utilizada a 
nivel global.  
Se analizaron sus características y 
ventajas y se dieron algunas claves para 
realizar adecuadamente la estrategia 
SEO y SEM en Amazon, además de 
analizar las distintas modalidades de 
gestión logística que pueden 
seleccionar las empresas para vender a 
través de esta plataforma. 
En cuanto a plataformas emergentes 
hay que destacar a Miravia. Se trata de 
un marketplace de productos de gama 
media-alta que nace para competir con 
Amazon.  Otra plataforma interesante 
es TikTok Shop tiene como fin permitir 
que empresas, vendedores e 
influencers oferten sus productos a los 
más de 1.000 millones de usuarios de la 
red social. 
Por cuanto a plataformas B2B, Alibaba 
es la más relevante a nivel mundial. Hay 
dos formas de contactar: a través de 
una consulta directa a la empresa de 
nuestro interés o a través de RFQs que 
los Gold Supplier envíen presupuestos a 
las propuestas publicadas. Además, se 
vieron algunos ejemplos reales de RFQs 
y diseños de minisites. 
Por último, Dori destacó la plataforma 
Ankorstore, una plataforma B2B para 
que minoristas puedan vender sus 
productos en Europa. Tiene algunas 
ventajas como el acceso a más de 
20.000 marcas únicas en toda Europa y 
condiciones de pago y envío favorables.  
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Al tiempo que abordan las 

inquietudes de los agricultores de 

los Estados miembro vecinos de 

Ucrania, las medidas defienden el 

firme compromiso de la UE de 

apoyar a Ucrania y preservar sus 

capacidades para exportar sus 

cereales, además de mantener sus 

precios a la baja. 

Estas medidas forman parte del 

paquete de apoyo que la Comisión 

está presentando, que se 

complementarán con una ayuda 

financiera a los agricultores de los 

cinco Estados miembros y otras 

medidas para facilitar el tránsito de 

las exportaciones ucranianas de 

cereales, asegurando que puedan 

llegar a más lugares de la Unión y a 

terceros países. 

Mientras persista la situación 

excepcional, no se descarta la 

aplicación de nuevas medidas 

preventivas más allá del 5 de junio. 

 

La Comisión adopta medidas 

preventivas a las importaciones de 

Ucrania 

La Comisión Europea ha adoptado 

medidas preventivas excepcionales y 

temporales sobre las importaciones 

a determinados productos 

procedentes de Ucrania bajo la 

salvaguardia del Reglamento de 

Medidas Comerciales Autónomas. 

Estas medidas son necesarias, ya que 

el aumento del tráfico en las 

fronteras entre Ucrania y la UE ha 

repercutido en los costes logísticos y 

ha creado graves cuellos de botella, 

en cinco Estados miembro (Bulgaria, 

Hungría, Polonia, Rumanía y 

Eslovaquia) y la necesidad de aliviar 

esta situación. Las medidas afectan a 

cuatro productos agrícolas de 

Ucrania: el trigo, el maíz, la colza y las 

semillas de girasol.  

Las medidas entraron en vigor el 2 de 

mayo y seguirán vigentes hasta el 5 

de junio de 2023. 

Durante este período, los productos 

mencionados pueden seguir 

despachándose a libre práctica en 

todos los Estados miembros de la 

Unión Europea distintos de los cinco 

Estados miembro afectados. Los 

productos pueden seguir circulando 

o transitando por estos cinco 

Estados miembros mediante un 

régimen de tránsito aduanero 

común o dirigirse a un país o 

territorio fuera de la UE. 
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EE.UU. –UE: Importación de aceitunas 

españolas 

El 19 de noviembre de 2021, un panel 

de la Organización Mundial del 

Comercio (OMC) falló a favor de la 

Unión Europea y encontró que los 

derechos compensatorios aplicados 

por los Estados Unidos desde 2018 

sobre las importaciones de aceitunas 

maduras de España son ilegales según 

las normas de la OMC.  

La UE ha iniciado un procedimiento 

contra Estados Unidos por su falta de 

cumplimiento con la sentencia de la 

OMC respecto a los derechos 

compensatorios impuestos a las 

importaciones de aceitunas 

provenientes de España. 

La UE cuestiona la falta de cambios en 

la legislación interna de EE. UU. a 

pesar de que dicha normativa ha sido 

declarada como incompatible con las 

normas de la OMC. Como resultado, 

los aranceles se mantienen, lo cual 

presenta un creciente obstáculo para 

la permanencia de los oleicultores y 

procesadores españoles en el 

mercado estadounidense. 

Hasta ahora, los esfuerzos por 

resolver el asunto con Estados Unidos 

han resultado infructuosos. La 

disputa en torno al fallo de la OMC no 

solo reviste importancia para 

salvaguardar los derechos de los 

productores y procesadores de 

aceitunas de la UE, sino también para 

proteger la Política Agrícola Común 

de la UE de desafíos similares. 

Al iniciar los procedimientos de 

cumplimiento conforme al Artículo 

21.5 del Entendimiento sobre 

Solución de Diferencias, la UE 

mantiene abierta la posibilidad de 

encontrar una solución con EE. UU. 

La primera fase de los 

procedimientos de cumplimiento de 

la OMC es la "solicitud de consultas", 

en la cual la UE se involucra en un 

intercambio formal de información 

con los EE. UU. con el objetivo de 

llegar a un acuerdo negociado. En 

caso de que las consultas no 

conduzcan a una solución 

satisfactoria, la UE puede presentar 

el asunto ante un panel de 

cumplimiento de la OMC que 

evaluará si los EE. UU. han cumplido 

efectivamente con la decisión 

previa. Si se confirma el 

incumplimiento, se abrirá la 

posibilidad para que la UE tome 

nuevas medidas. 

Más información en el siguiente 

enlace   

https://policy.trade.ec.europa.eu/news/eu-takes-action-non-compliance-us-wto-ripe-olives-dispute-2023-04-28_en
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Promoción internacional 

Nueva Convocatoria ICEX NEXT 

 ICEX ha lanzado una nueva publicación del Programa ICEX Next, que tiene el objetivo de ayudar a las 

pymes y startups españolas a comenzar a exportar o a consolidar su estrategia de internacionalización. 

Todas las empresas beneficiarias podrán tener Asesoramiento Especializado y Personalizado, además 

del desarrollo de un Plan de Negocio Internacional y el acceso a una subvención económica de hasta 

24.000€.  

Requisitos de participación 

-Ser una pyme española. 
-Producto o servicio propio y Marca propia. 
-No ser filial comercial ni productiva extranjera. 
-No tener una empresa en crisis. 
-Facturar más de 300.000€ en 2022, requerimiento no aplicable para las startups. 
-Tener medios personales y materiales para afrontar la internacionalización de tu empresa. 
-Página web propia. 
-No haber participado en el programa PIPE o ICEX Next anteriormente, salvo para las pymes que hayan 
formado parte del programa PIPE entre 1997-2007 y facturen más de 1,5 millones de euros en 2022, o 
que hayan participado en el Programa antes del 1 de enero de 2015 y se hayan visto afectadas por la 
entrada en vigor del BREXIT. En este caso deberán facturar al Reino Unido por un valor superior a los 
300.000 euros anuales, o el valor de su facturación anual al Reino Unido deberá ser superior al 30% del 
total de facturación a los mercados exteriores.   
-No tener impagos con ICEX u otros organismos públicos. 
-Cumplir el artículo 13 de la Ley 38/2003, del 17 de noviembre, de Subvenciones. 
 
Conceptos subvencionables 

- Gastos de prospección y estudios referidos a mercados internacionales. 
- Gastos de promoción internacional. 
- Gastos de desarrollo de la red comercial exterior. 
- Gastos de contratación de personal para el refuerzo de su Dpto. Internacional 

 
Para más información sobre el programa e inscripciones, pinche en el siguiente enlace (Fecha Límite: 

31 de mayo)  

https://icexnext.es/noticias/ayuda-exportacion-icex-next-2023
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 Feria ISM Middle East 2023 

 

 

 

Resolución de 02/05/2023, del Instituto de Promoción Exterior de Castilla-La Mancha, por la que se 

aprueba la convocatoria de concesión de ayudas para la participación agrupada de empresas en la 

“Visita a feria ISM Middle East 2023”, que se celebrará del 7 al 9 de noviembre de 2023, en Dubái 

(Emiratos Árabes Unidos). 

La convocatoria va dirigida a empresas del sector dulces, snacks y frutos secos, que desarrollen su 

actividad económica en Castilla-La Mancha. 

Ayuda 

Los beneficiarios se harán cargo del coste de su viaje, del envío de muestras en su caso y de la cuota de 
participación. Se otorgará una ayuda por la participación en la acción de los gastos justificados por los 
conceptos y con los importes máximos que se establecen en la convocatoria.  

Concepto de gasto Coste máximo 
subvencionable 

% Ayuda Ayuda IPEX 

Cuota de participación 500 75 375 

Viaje de una persona  1600 75 1200 

Transporte de muestras 600 75 450 

 

- Texto completo de la convocatoria. 

- Inscripciones: (Fecha Límite: 9 de junio de 2023) 

 

Resolución de 08/05/2023, del Instituto de Promoción Exterior de Castilla-La Mancha, por la que se 

aprueba la convocatoria de concesión de subvenciones para la participación en la presentación de 

alimentos en Japón, que se celebrará el 17 de noviembre de 2023 en Tokio (Japón). 

La convocatoria va dirigida a empresas del sector de alimentos que desarrollen su actividad económica 

en Castilla-La Mancha. 

Ayuda 

Se otorgará una ayuda por la participación en la acción de los gastos justificados por los conceptos y 
con los importes máximos que se establecen en la convocatoria.  

Concepto de gasto Coste máximo 
subvencionable 

% Ayuda Ayuda IPEX 

Cuota de participación 1.500€ 75% 1.125€ 

Envío de muestras 1.000€ 75% 750€ 

Viaje de una persona 1.600€ 75% 1.200€ 

 

- Texto completo de la convocatoria. 

- Inscripciones: (Fecha Límite: 2 de junio de 2023) 

 

Promoción internacional 

Presentación de alimentos en Japón 

https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/05/09/pdf/2023_4167.pdf&tipo=rutaDocm
https://www.jccm.es/tramites/1007687
https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/05/17/pdf/2023_4420.pdf&tipo=rutaDocm
https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/05/17/pdf/2023_4420.pdf&tipo=rutaDocm
https://www.jccm.es/tramites/1007676
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Resolución de 08/05/2023, del Instituto de Promoción Exterior de Castilla-La Mancha, por la que se 

aprueba la convocatoria de concesión de subvenciones para la participación en la presentación de 

alimentos en Hong Kong, que se celebrará el 14 de noviembre de 2023 en Hong Kong. 

La convocatoria va dirigida a empresas del sector de alimentos que desarrollen su actividad 

económica en Castilla-La Mancha. 

Ayuda 

Se otorgará una ayuda por la participación en la acción de los gastos justificados por los conceptos y 
con los importes máximos que se establecen en la convocatoria.  

Concepto de gasto Coste máximo 
subvencionable 

% Ayuda Ayuda IPEX 

Cuota de participación 1.300€ 75% 975€ 

Envío de muestras 1.000€ 75% 750€ 

Viaje de una persona 1.600€ 75% 1.200€ 

 

- Texto completo de la convocatoria. 

- Inscripciones: (Fecha Límite: 2 de junio de 2023) 

 

Presentación de alimentos en Hong Kong 2023 

Promoción internacional 

https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/05/17/pdf/2023_4422.pdf&tipo=rutaDocm
https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/05/17/pdf/2023_4422.pdf&tipo=rutaDocm
https://www.jccm.es/tramites/1007679

