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BOCEX julio 2023 
INFORMACIÓN EXCLUSIVA PARA PYMES INTERESADAS EN LA EXPORTACIÓN 

 

Las exportaciones de Toledo alcanzan 

los 1.132,8 millones de euros hasta el 

mes de mayo 
Las exportaciones de Castilla-La 

Mancha alcanzan los 4.100 millones 

de euros en el periodo acumulado 

enero-mayo, aumentando un 2,4% 

respecto al mismo periodo del año 

anterior. En España, la cifra es de 

165.968,7 millones de euros, un 

6,4% más que en 2022. 

Por provincias, Toledo ocupa la 

primera plaza con 1.132,8 millones 

de euros (+12,7%). Le sigue Ciudad 

Real con 1.034,5 millones de euros 

(-0,3%), Guadalajara con 968,2 

millones de euros (-8,2%), Albacete 

con 598,6 millones de euros (+3,8%) 

y Cuenca con 365,8 millones de 

euros (+10,4%). 

Por su parte, las importaciones de la 

región han crecido un 13,7% hasta 

los 6.111,6 millones de euros. Sin 

embargo, en España han caído un 

1,4% con 180.033,9 millones de 

euros. 

Guadalajara es la primera provincia 

importadora con 3.159,7 millones 

de euros (+9,4%). Seguida de Toledo 

con 1.753,6 millones de euros 

(+22,2%), Albacete con 541,6 

millones de euros (+18,9%), Ciudad 

Real con 484,2 millones de euros  

 

(+10,6%), y Cuenca con 172,4 

millones de euros (+10,7%). 

El saldo comercial de la provincia de 

Toledo en este periodo es de -620,8 

millones de euros, y la tasa de 

cobertura del 64,6%. 

Comercio exterior en la provincia 

de Toledo 

Sectores 

El sector agroalimentario lidera las 

exportaciones provinciales con 

350,4 millones de euros (-4,3%), 

destacan los productos cárnicos con 

122,7 millones de euros (+2,1%), 

bebidas con 60,8 millones de euros 

(+1,9%) y grasas y aceites con 45,1 

millones de euros (-35,9%).  
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En segundo lugar, están las 

semimanufacturas con 289,5 

millones de euros (+8%). Sobresalen 

productos químicos con 124 

millones de euros (+30,8%) y “otras 

semimanufacturas” con 98,1 

millones de euros (+14%). En tercer 

lugar, se sitúan los bienes de equipo 

con 217 millones de euros (+13,6%), 

sobresalen “otros bienes de equipo” 

con 121,1 millones de euros 

(+10,9%) y maquinaria con 73,5 

millones de euros (+18,5%). 

Igualmente cabe mencionar al 
sector de las manufacturas de 
consumo con 194,3 millones de 
euros (+81%). Con el crecimiento en 
las exportaciones de sectores como 
los textiles y confección con 109,4 
millones de euros (+72,7%) y 
calzado con 60,1 millones de euros 
(+196,8%). Así como las materias 
primas con 39 millones de euros 
(+4,1%). 

Por cuanto a las importaciones, las 
semimanufacturas encabezan el 
ranking con 578,9 millones de euros 
(+5,2%). Destacan las compras de 
productos químicos con 295,5 
millones de euros (-5,7%). Le sigue 
el sector agroalimentario con 400,4 
millones de euros (+19,2%). 
Sobresalen las adquisiciones de 
preparados alimenticios con 92,2 
millones de euros (+25,1%) y de 
azúcar, café y cacao con 67,2 
millones de euros (+19,1%).  

Cabe mencionar también las 
importaciones de bienes de equipo 
con 364,7 millones de euros 
(+20,5%) y manufacturas de 
consumo con 302,4 millones de 
euros (+102,4%). 

Mercados 

Las entregas intracomunitarias han 
alcanzado los 883,3 millones de 
euros (+18%). Estas ventas 
suponen un 78% de las 
exportaciones totales en la 
provincia de Toledo. 

En la UE, los principales mercados 
destino son Portugal con 213,5 
millones de euros (+21,1%), Francia 
con 184,2 millones de euros (-
6,4%), Alemania con 154,7 millones 
de euros (+69,7%), Italia con 93,3 
millones de euros (-6,4%), Bélgica 
con 70,4 millones de euros (-2,1%) 
y Polonia con 56,6 millones de 
euros (+190,7%). 

Fuera de la UE, Estados Unidos es el 
primer mercado de exportación 
con 36,5 millones de euros (+1,9%), 
seguido de Reino Unido con 26,6 
millones de euros (+35,8%), 
Marruecos con 24,9 millones de 
euros (-16,7%) y China con 23,1 
millones de euros (-3,3%). 

Las adquisiciones 
intracomunitarias suponen un 
74,3% sobre el total de las 
importaciones provinciales con 
1.302,7 millones de euros 
(+32,4%). De nuestros socios 
comunitarios, Alemania es el 
primer proveedor con 289,8 
millones de euros (+34,8%). 
Seguido de Italia con 225,8 
millones de euros (+54,9%), Francia 
con 194,8 millones de euros 
(+18%), Polonia con 170,8 millones 
de euros (+148,1%) y Portugal con 
121,6 millones de euros (+11,2%). 

Fuera de la UE, China ocupa la 
primera posición como proveedor 
con 182,3 millones de euros (-9,3%) 
y Estados Unidos con 57,7 millones 
de euros (+57,8%) y Reino Unido 
con 35,9 millones de euros 
(+28,5%). 
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  Oportunidades de negocio en Grecia 

ICEX y FEDETO organizaron, con la 

colaboración de la Oficina 

Económica y Comercial de España 

en Grecia el webinar “Explorando el 

país heleno: oportunidades de 

negocio en Grecia”, en el que 

también colaboraron IPEX y 

Diputación de Toledo. La sesión 

tenía como objetivo presentar las 

oportunidades de negocio e 

inversión que existen en este 

mercado.  

En la primera ponencia, Jorge 

Andreu, consejero jefe de la Oficina 

Económica y Comercial de España 

en Grecia, compartió Información 

sectorial sobre el mercado griego. 

Comenzando con el sector 

agroalimentario, en el que España 

es uno de los principales 

proveedores. Somos los cuartos 

exportadores a Grecia de productos 

cárnicos, terceros en pescados y 

conservas y cuartos en productos 

hortofrutícolas. 

En cuanto al calzado, España es el 

séptimo proveedor con 36,9 

millones de euros. Andreu destaca 

que las empresas de calzado 

españolas cuentan con una 

valoración positiva en el mercado 

heleno.  

Otro sector relevante es el de 

energías renovables en el que 

Grecia está realizando grandes 

inversiones para convertirse en un 

exportador neto de energía con un 

peso mayoritario de la producción 

renovable. Grecia planea 

convertirse en un importante hub 

energético mediante la puesta 

marcha de nuevos proyectos de 

interconexión gasística y eléctrica, 

eólica offshore… 

 

 

 

 

También existen oportunidades en 

el sector de logística e 

infraestructuras de transporte, ya 

que Grecia está centrada en reforzar 

su red de infraestructuras logísticas 

en la cadena de suministro mundial, 

además de realizar inversiones para 

mejorar la red de transporte 

nacional.  

Por último, el turismo es uno de los 

sectores más importantes para 

Grecia, supone en torno al 20% del 

PIB. En los últimos años han 

aumentado las inversiones en el 

sector, con complejos hoteleros de 

alta gama, lo que supone buenas 

oportunidades debido al aumento 

en la demanda de equipamiento 

hotelero. 

La jornada finalizó con las 

experiencias de dos empresas 

toledanas, como Castilla Textil y 

Joma. María del Carmen Sánchez, 

jefa del departamento de 

exportaciones de Castilla Textil y 

Miguel Ángel Pulido, responsable 

del departamento de exportación de 

Joma, compartieron con las demás 

empresas asistentes sus inicios 

exportando a Grecia, las 

características del empresario 

griego y tendencias de los 

consumidores, forma de hacer 

negocios y aspectos logísticos. 
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  ¿Cómo conocer los clientes 

internacionales de tus competidores? 

Fedeto organizó el taller: ¿Cómo 

conocer los clientes internacionales 

de tus competidores? casos 

prácticos, con la colaboración de 

IPEX y la Diputación Provincial de 

Toledo. 

El objetivo de este taller es conocer 

las herramientas legales que 

facilitan las ventas que realiza la 

competencia en el ámbito 

internacional, así como el tipo de 

información que facilitan las 

aduanas. 

El taller fue impartido por Pablo 

Gómez, CEO de OFTEX, consultora 

de comercio internacional. 

El hecho de conocer a quién vende 

tu competencia nos permite tener 

una mejor comprensión de las 

necesidades, preferencias y 

comportamientos de los potenciales 

clientes. Con esta información las 

empresas tendrán una mayor 

capacidad para adaptar los 

productos o servicios para cumplir 

con sus requerimientos y 

aprovechar nuevas oportunidades 

comerciales. 

También nos permite identificar las 

tendencias y patrones de consumo 

en los distintos mercados, con el 

objeto de anticipar cambios en la 

demanda y ajustar la oferta de 

productos o servicios. Además de 

aprender de las buenas prácticas de 

nuestros competidores e 

incorporarlas a nuestra estrategia 

empresarial. 

Durante la ponencia de Pablo, se 

mostraron distintas herramientas  

 

 

 

 

para obtener información oficial 

sobre los clientes internacionales 

de la competencia. 

Si bien, esto es posible siempre 

que la empresa competidora 

venda sus mercancías a terceros 

países que publican las 

operaciones registradas en sus 

aduanas, como por ejemplo 

Estados Unidos. 

Entre estas plataformas se 

encuentran abrams.wiki, 

tradeatlas.com o tendata.com. Las 

empresas pueden consultar 

información relativa al nombre y 

dirección de los operadores, 

código aduanero, fecha, puerto de 

entrada y de salida, el valor de la 

mercancía…  

Para finalizar se realizaron 

búsquedas en directo en base a la 

información proporcionada a 

Pablo Gómez por las empresas 

asistentes con carácter previo al 

taller y en el coloquio posterior. 

Se inscribieron a este taller 35 

profesionales de empresas de 

diversos sectores como: calzado, 

consultoría, vinos, industria 

cárnica o cerámica. 
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La UE y Nueva Zelanda firman un 

acuerdo de libre comercio 

El pasado 9 de julio se firmó el 

acuerdo de libre comercio (ALC) 

entre la Unión Europea (UE) y Nueva 

Zelanda. En virtud de este acuerdo se 

pretende reducir las barreras 

existentes al comercio bilateral de 

bienes y servicios y asegurarse de 

que las empresas europeas compitan 

en igualdad de condiciones con las 

empresas de países que ya tienen un 

acuerdo comercial con Nueva 

Zelanda. 

Se estima que el comercio bilateral 

aumentará hasta un 30% en un plazo 

de diez años, lo que podría resultar 

en un crecimiento potencial de las 

exportaciones anuales de la UE de 

hasta 4.500 millones de euros.  

El acuerdo incluye compromisos en 

términos de sostenibilidad, 

especialmente en áreas como el 

medioambiente, derechos laborales 

y en materia de género. 

Con la firma de este ALC las 

empresas podrán beneficiarse de los 

siguiente: la eliminación de todos los 

aranceles sobre las exportaciones de 

la UE a Nueva Zelanda; la apertura 

del mercado neozelandés de los 

servicios en sectores clave como los 

servicios financieros las 

telecomunicaciones o el transporte 

marítimo; un trato no 

discriminatorio a los inversores de la 

UE en Nueva Zelanda y viceversa; 

mejora del acceso de las empresas 

de la UE a los contratos públicos de 

Nueva Zelanda respecto a bienes, 

servicios, obras y concesiones de 

obras; facilitará los flujos de datos y  

 

 

 

 

 

mantendrá normas estrictas de 

protección de datos personales; 

disminución de los requisitos y los 

procedimientos de conformidad 

para promover un flujo más rápido 

de mercancías y la protección de 

derechos de propiedad intelectual. 

Concretamente, a partir del primer 

día se eliminarán los aranceles sobre 

exportaciones de carne de cerdo, el 

vino y el vino espumoso, el 

chocolate, los productos de 

confitería y las galletas. Además, el 

ALC protegerá en su totalidad la lista 

de vinos y bebidas espirituosas de la 

UE (cerca de 2 000 denominaciones). 

También estarán protegidos 163 

indicaciones geográficas.  

Para productos sensibles de la UE 

como varios productos lácteos, 

carne de vacuno y ovino, etanol y 

maíz dulce se aplicarán contingentes 

arancelarios. 

Ahora el texto se remitirá al 

Parlamento para su aprobación. Tras 

su aprobación por el Parlamento, el 

Consejo podrá adoptar la Decisión 

relativa a la celebración y, una vez 

que Nueva Zelanda lo ratifique 

podrá entrar en vigor. 
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La Comisión Europea y los 

Departamentos de Comercio y 

Justicia de EE.UU. dan la bienvenida 

al Marco de Privacidad de Datos UE-

EE.UU. 

Los Departamentos de Comercio y 

Justicia de EE.UU. celebraron la 

decisión de la Comisión Europea 

sobre la adecuación del Marco de 

Privacidad de Datos UE-EE.UU., que 

fue acordado por el presidente 

Biden y la presidenta de la Comisión 

von der Leyen en marzo de 2022.  

Los flujos de datos transatlánticos 

son fundamentales para un 

comercio e inversión 

transfronterizos que superan los 7 

billones de dólares al año, lo que 

crea importantes oportunidades 

económicas para empresas y 

ciudadanos de ambos bloques. 

El Marco de Protección de datos se 

convertirá en una herramienta 

valiosa para todas las empresas. 

Proporcionará una forma accesible 

y sencilla para transferir datos 

personales en conformidad con la 

legislación de la UE.  

Esta determinación también 

facilitará las transferencias a través 

de otros mecanismos jurídicos de la 

UE, incluyendo las cláusulas 

contractuales tipo y las normas 

corporativas vinculantes.  

Novedades sobre el marco de 

privacidad de datos UE-EE. UU. 

Con la Decisión se concluye que los 

Estados Unidos garantizan un nivel 

de protección adecuado 

(equiparable al de la Unión 

Europea) de los datos personales 

transferidos de la UE a empresas 

estadounidenses al amparo del 

nuevo marco.  

En base a la nueva decisión de 

adecuación, los datos de carácter 

personal podrán circular de forma 

segura desde la UE a las empresas 

estadounidenses que participen 

en el Marco, sin la necesidad de 

establecer garantías adicionales 

de protección de datos. 

Además, el marco jurídico 

estadounidense establece una 

serie de garantías relativas al 

acceso por parte de las 

administraciones públicas 

estadounidenses a los datos 

transferidos al amparo del marco, 

en particular a efectos penales y 

de seguridad nacional. El acceso a 

los datos se limita a lo necesario y 

será proporcional para proteger la 

seguridad nacional. 
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 Misión Comercial Directa a Australia - IPEX 

 

 

 

Resolución de 03/07/2023, del Instituto de Promoción Exterior de Castilla-La Mancha, por la que 

se aprueba la convocatoria de concesión de ayudas para la participación en la misión comercial 

directa a Australia 2023, que tendrá lugar en Sídney y Melbourne entre el 27 de noviembre y el 1 

de diciembre de 2023. 

La convocatoria va dirigida a empresas del sector de bienes de consumo, servicios y contract que 

desarrollen su actividad económica en Castilla-La Mancha. 

Ayuda 

Se otorgará una ayuda por la participación en la acción de los gastos justificados por los conceptos 
y con los importes máximos que se establecen a continuación: 

Concepto de gasto Coste máximo 
subvencionable 

% Ayuda Ayuda IPEX 

Viaje de una persona 2.250€ 75 1.687,5€ 

Consultoría Agenda de 
entrevistas 

 424€ 75 318€ 

 

- Texto completo de la convocatoria. 

- Inscripciones: (Fecha Límite: 2 de agosto de 2023) 

 

Resolución de 11/07/2023, del Instituto de Promoción Exterior de Castilla-La Mancha, por la que 

se aprueba la convocatoria de concesión de subvenciones para la participación en la misión 

comercial directa a República Dominicana, que se celebrará del 16 al 18 de octubre de 2023. 

La convocatoria va dirigida a empresas del sector de bienes industriales que desarrollen su 

actividad económica en Castilla-La Mancha. 

Ayuda 

Se otorgará una ayuda por la participación en la acción de los gastos justificados por los conceptos 
y con los importes máximos que se establecen en la convocatoria.  

Concepto de gasto Coste máximo 
subvencionable 

% Ayuda Ayuda IPEX 

Consultoría Agenda de 
entrevistas 

1.500€ 50% 750€ 

Viaje y alojamiento 1.660€ 50% 830€ 

 

- Texto completo de la convocatoria. 

- Inscripciones: (Fecha Límite: 4 de agosto de 2023) 

 

Promoción internacional 

Misión Comercial Directa a República Dominicana - IPEX 

https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/07/07/pdf/2023_5938.pdf&tipo=rutaDocm
https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/07/07/pdf/2023_5938.pdf&tipo=rutaDocm
https://www.jccm.es/tramites/1008256
https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/07/17/pdf/2023_6284.pdf&tipo=rutaDocm
https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/07/17/pdf/2023_6284.pdf&tipo=rutaDocm
https://www.jccm.es/tramites/1008436
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Resolución de 05/07/2023, del Instituto de Promoción Exterior de Castilla-La Mancha, por la que 

se aprueba la convocatoria de concesión de subvenciones para la participación en la acción 

Accede al Mercado de los Balcanes, que se realizará del 1 de septiembre al 1 de diciembre 2023. 

La convocatoria va dirigida a empresas del sector de alimentos que desarrollen su actividad 

económica en Castilla-La Mancha. 

Ayuda 

Se otorgará una ayuda en especie estimada en 1.229,17 euros por empresa en concepto de 

cuota de participación. 

Organización 

Se desarrollará en 2 fases: la primera, consistirá en un estudio de mercado en el que se analizará 

el potencial del producto, normativa, competencia, clientes objetivo, precios, canales de 

distribución… Y la segunda fase, que consistirá en la organización de una agenda de cinco 

reuniones virtuales con importadores/distribuidores. Las reuniones tendrán lugar entre el 21 de 

octubre y el 15 de diciembre de 2023. 

La cuota de participación es de 450 euros. El IPEX se hará cargo del coste de la fase I tal y como 

se ha especificado anteriormente por importe de 1.229,17 euros. 

- Texto completo de la convocatoria. 

- Inscripciones: (Fecha Límite: 24 de agosto de 2023) 

 

Accede al mercado de los Balcanes - IPEX 

Promoción internacional 

Participación en la Feria Anuga 2023 (empresas expositoras) - IPEX 

Resolución de 05/07/2023, del Instituto de Promoción Exterior de Castilla-La Mancha, por la que 

se aprueba la convocatoria de concesión de subvenciones para la participación en la Feria Anuga, 

que tendrá lugar del 7 al 11 de octubre de 2023 en Colonia. 

La convocatoria va dirigida a empresas expositoras del sector de alimentos y bebidas que 

desarrollen su actividad económica en Castilla-La Mancha. 

Ayuda 

Se otorgará una ayuda por la participación en la acción de los gastos justificados por los 
conceptos y con los importes máximos que se establecen en la convocatoria.  

Concepto de gasto Coste máximo 
subvencionable 

% Ayuda Ayuda IPEX 

Coste de participación 8.760€ 30% 2.628€ 

Los solicitantes que resulten beneficiarios de esta subvención deberán tener un espacio 

contratado directamente con la organización ferial o haber sido admitidos por el ICEX dentro del 

Pabellón español. 

- Texto completo de la convocatoria. 

- Inscripciones: (Fecha Límite: 15 de septiembre de 2023) 

 

https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/07/13/pdf/2023_6140.pdf&tipo=rutaDocm
https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/07/13/pdf/2023_6140.pdf&tipo=rutaDocm
https://www.jccm.es/tramites/1008416
https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/07/13/pdf/2023_6141.pdf&tipo=rutaDocm
https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/07/13/pdf/2023_6141.pdf&tipo=rutaDocm
https://www.jccm.es/tramites/1008496
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Promoción internacional 

Participación en la Web Summit Lisboa 2023 - IPEX 

Resolución de 12/07/2023, del Instituto de Promoción Exterior de Castilla-La Mancha, por la que 

se aprueba la convocatoria de concesión de subvenciones para la participación en la Web Summit 

Lisboa 2023, que tendrá lugar del 13 de octubre al 16 de noviembre de 2023. 

La convocatoria va dirigida a empresas del sector sturtups tecnológicas que desarrollen su 

actividad económica en Castilla-La Mancha. 

Ayuda 

Se otorgará una ayuda en especie estimada en 1.100 euros por empresa en concepto de 

participación. 

Organización 

La participación española está coordinada por ICEX y Red.es, en colaboración con la Oficina 

Económica y Comercial de España en Lisboa. 

Las startups de Castilla-La Mancha puede participar como expositoras o visitantes, para lo que 

deberán inscribirse tanto en la convocatoria del IPEX como en la del ICEX. El IPEX se hará cargo del 

coste de exposición o visita, en las modalidades y con los servicios que ofrece ICEX. 

La selección de expositores se realizará por ICEX y Red.es, decidiéndose finalmente por la 

organización de Web Summit. La selección de visitantes se realizará por ICEX y Red.es, teniendo en 

cuenta el orden de recepción de la solicitud.  

En resumen, las startups interesadas en participar en Web Summit Lisboa 2023 deben: 

1) Inscribirse en la convocatoria de IPEX en tiempo y forma, señalando en el Anexo la modalidad 

que desean: expositor Beta, expositor Alpha o visitante. 

2) Inscribirse en la convocatoria del ICEX, con plazo 7 de septiembre para expositores y 8 de 

septiembre para visitantes. 

3) En la inscripción ante el ICEX deben incluir el código a4M4I000000g55bUAA, que acredita como 

empresas de Castilla-La Mancha, con participación promovida y cuyo coste de exposición o visita 

será asumido por el IPEX. 

- Texto completo de la convocatoria. 

- Convocatoria de ICEX e inscripciones: (7 de septiembre para expositores y 8 de 

noviembre o hasta agotarse plazas para visitantes) 

- Inscripciones convocatoria de IPEX (Fecha Límite: 24 de agosto de 2023) 

 

 
BOCEX 

Es una publicación elaborada por el área 

internacional de Fedeto. Dirigida a los 

responsables de comercio exterior de las 

Pymes de la provincia de Toledo. 
Dir. Departamento: Javier Raso Sánchez 
Responsable del área internacional: 
Patricia García Fernández 
Contacto: areainternacional@fedeto.es 
Tel: 925 22 87 10 

https://docm.jccm.es/docm/descargarArchivo.do?ruta=2023/07/19/pdf/2023_6424.pdf&tipo=rutaDocm
https://www.icex.es/es/todos-nuestros-servicios/visitar-mercados/agenda-de-actividades/visor-actividades.a214i0000050rmvqau.act000202306
https://www.jccm.es/tramites/1008456

